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ВСТУП 

 Робоча програма навчальної дисципліни визначає дидактичну 

структуру і тематичну карту навчальної дисципліни відповідно до 

навчального плану та робочого навчального плану Національного 

юридичного університету імені Ярослава Мудрого, навчально-методичне та 

інформаційне забезпечення навчальної дисципліни, обсяг навчання, форми й 

засоби поточного і підсумкового контролю знань студентів усіх напрямків 

підготовки освітнього ступеня «Магістр».  

Навчальна дисципліна «Стратегічний бізнес-консалтинг» належить до 

навчальних дисциплін загальної фахової підготовки, є обов’язковою і 

входить до ядра освітньо-професійної програми за другим (магістерським) 

рівнем вищої освіти. 

Мета навчальної дисципліни «Стратегічний бізнес-консалтинг» – 

формування системи наукових поглядів на роль консалтингу та 

консультантів у стратегічному управлінні соціально-економічними 

процесами в сучасних бізнес-організаціях, основних умінь і навичок 

практичного застосування  компетентностей із метою розроблення та 

реалізації  корпоративних, ділових, функціональних і правових стратегій 

клієнтських бізнес-організацій.  

Основні завдання: 

– формування системи теоретичних знань щодо змісту, потенціалу, 

технологій та інструментарію стратегічного консалтингу;  

– розуміння стратегічного консультування як професійної діяльності, а 

також сучасної бізнес-індустрії та механізму функціонування ринку 

стратегічного консалтингу в Україні та світі; 

– знання алгоритму стратегічного бізнес-консалтингу, основних 

моделей взаємовідносин суб’єктів консультування у стратегічному бізнес-

консалтингу, сучасних методик стратегічного бізнес-консультування;  

– формування теоретичних, методичних і практичних знань із 

стратегічного аналізу (діагностування), прогнозування та проведення 
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форсайт-досліджень для бізнес-організацій; усвідомлення ролі в цих 

процесах бізнес-консультантів; 

– оволодіння науковими підходами, практичними методами та 

прийомами консультування з розроблення та реалізації корпоративної 

стратегії; 

– формування умінь із надання консалтингової послуги з конкурентної 

діагностики, розроблення та реалізації конкурентних (ділових) стратегій 

бізнес-організації;  

– поглиблення теоретичних знань та формування практичних навичок 

із функціональної діагностики бізнес-організації, консалтингу розроблення та 

реалізації функціональних стратегій; 

– формування умінь із надання консалтингової послуги з 

обґрунтування та реалізації інноваційної стратегії бізнес-організації; 

– оволодіння практичними методами консалтингу створення, розвитку і 

фінансування інноваційних компаній (start-up); 

– оволодіння практичними методами консалтингу створення цифрової 

організації, розроблення та реалізації цифрової та онлайн стратегій; 

– усвідомлення необхідності консалтингу розроблення та реалізації 

корпоративної правової стратегії фірми. 

При вивченні навчальної дисципліни «Стратегічний бізнес-консалтинг» 

у студентів мають бути сформовані такі предметні компетентності: знання 

сутності, історичного походження та еволюції стратегічного бізнес-

консалтингу як науки і професійної діяльності; знання механізму 

функціонування ринку інноваційних стратегічних консалтингових послуг; 

уміння аналізувати процес стратегічного бізнес-консалтингу; знання 

типології клієнтів та основних моделей взаємовідносин суб’єктів у 

стратегічному бізнес-консалтингу; здатність до організації процесу 

стратегічного бізнес-консультування з використанням інструментарію 

менеджменту, інноватики, прогнозування і форсайт-досліджень; уміння 

здійснювати стратегічний аналіз клієнтської бізнес-організації та 



 5 

прогнозувати інноваційні напрями її розвитку; знання сутності, методик 

проведення та ролі форсайт-досліджень у бізнес-консультуванні; уміння 

здійснювати консультаційний супровід портфельного аналізу бізнес-

організації; уміння здійснювати консультаційний супровід розроблення 

стратегій розвитку стратегічних господарських одиниць; здатність до 

системного підходу щодо стратегічного балансування діяльності клієнтської 

бізнес-організації; здатність до консультування щодо використання основних 

інструментів реалізації стратегії; знання інноваційних методів надання 

консалтингових послуг з конкурентної діагностики бізнес-організації; знання 

інноваційних методик оцінки конкурентоспроможності фірми за 

показниками динаміки її господарської діяльності; здатність до системної 

консультаційної допомоги з розробки та реалізації конкурентної стратегії 

фірми; здатність до системної консультаційної допомоги з  функціональної 

діагностики бізнес-організації; уміння розробляти консультаційні проекти з 

реалізації функціональних стратегій бізнес-організації; уміння розробляти 

консультаційні проекти з інноваційної діагностики бізнес-організації; знання 

основних інноваційних стратегій розвитку організації; уміння розробляти 

консультаційні проекти  зі  створення, розвитку і фінансування інноваційних 

компаній (start-up); знання сутності та закономірностей цифрової 

трансформації бізнесу, переходу до цифрових  бізнес-моделей; уміння 

здійснювати консультаційний супровід розроблення цифрових і онлайн 

стратегій організацій; уміння розробляти консультаційні проекти з 

формування цифрової фірми та перебудови системи її управління; навички 

юридичної діагностики організації, розроблення та реалізації корпоративної 

правової стратегії; навички використання основних юридичних інструментів 

реалізації правової стратегії: due diligence, compliance, forensic, investor 

relations, government relations; знання принципів соціальної відповідальності 

консалтингового бізнесу та бізнес-етики, причин і форм прояву 

квазіконсалтингу; знання принципів взаємодії з державними органами 

управління, політичними та громадськими організаціями як замовниками 
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послуг стратегічного консалтингу.  

Формування предметних компетентностей навчальної дисципліни має 

сприяти досягненню результатів навчання, передбачених освітньо-

професійною програмою другого (магістерського) рівня (базова компонента). 

 
1. ОПИС НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ 

 
1.1. Фінансово-правовий факультет 

          (денна форма навчання)  
Найменування 

показників  
Галузь знань, спеціальність, 

рівень освіти 

Дидактична структура 
навчальної дисципліни 

денна форма навчання 

Кількість кредитів - 5,0  Галузь знань – 05 «Соціальні 
та поведінкові науки»    

 
Спеціальність – 051 

«Економіка» 
 

Спеціалізація – 
«Бізнес-консалтинг» 

 
Рівень освіти – 

другий (магістерський) 
 

 

Обов’язкова  
 

Модулів – 2  Рік підготовки: 
 семестр 
Загальна кількість годин  
- 150 

2-й 
Лекції 

Тижневих годин для 
денної форми навчання: 
аудиторних – 2-4, 
самостійної роботи 
студента  - 2-4  

20 год. 
Практичні заняття 

28 год. 
Самостійна робота 

102 год. 
Види контролю:  
поточний контроль; 
підсумковий контроль 
знань (іспит) 

 
 

1.2. Фінансово-правовий факультет 
(заочна форма навчання) 

 

Найменування показників  Галузь знань,  спеціальність, 
рівень освіти  

Дидактична структура  
навчальної дисципліни 

заочна форма навчання 

Кількість кредитів -5,0  

Галузь знань – 05 «Соціальні 
та поведінкові науки»    

 
Спеціальність – 051 

«Економіка» 
 

Спеціалізація – 
«Бізнес-консалтинг» 

 
Рівень освіти – 

Обов’язкова  
 

Модулів – 2  Рік підготовки: 
Індивідуальне завдання    Семестр 
Загальна кількість годин  - 
150 

1-й 
Лекції 

Самостійної роботи 8 год. 
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студента – 132 год.  другий (магістерський) 
 
 

Практичні заняття 
10 год. 

Самостійна робота 
132  год. 

Індивідуальні завдання:  
 

Вид контролю: іспит 
 

2. ТЕМАТИЧНА КАРТА НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ 
 

2.1. Фінансово-правовий факультет  
          (денна форма навчання) 

2-й семестр 2019/2020 н. р. 
лекції –   20  годин; 
практичні заняття –  28  години;  
консультації –  годин. 

 
№ 
п/п 

Календа
рні 

строки 

Модуль №. Назва 
/Тема лекції, 

практичного заняття, 
консультації 

Аудиторні заняття 
/контактні/ 

(кількість годин) 

Форми 
та засоби 
поточног

о, 
рубіжног

о та 
підсумко

вого 
контрол

ю 

Лек
ції 

Практич
ні 

заняття 

Консуль
тації 

(групові/
індивіду
альні) 

Інші 
види 
занят

ь 

1.  10.02. – 
16.02.20
20 

Модуль 1. 
Теоретичні засади та 

організація 
стратегічного  

бізнес-консалтингу. 
Стратегічний аналіз 
бізнес-організації  

  
Тема 1. 

 Стратегічний бізнес-
консалтинг як наука, 
професійна діяльність 
та бізнес-індустрія. 

Лекція.  

 
 
 
 
 
 
 
 
2 

    
 

2.  17.02. – 
23.02.20
20 

Тема 2.  
Організація процесу 
стратегічного бізнес-
консалтингу. 

Лекція. 

2 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

   

3.  24.02. – 
01.03.20
20 

Тема 3.  
Консалтингові 
послуги із 
стратегічного аналізу 
(діагностування) та 

2  
 
 
 
 

   



 8 

прогнозування. 
Лекція.  

 
Тема 1. 

 Стратегічний бізнес-
консалтинг як наука, 
професійна діяльність 
та бізнес-індустрія. 
Практичне заняття. 

 
 
 
2 

4.  02.03. – 
08.03.20
20 

Тема 3.  
Консалтингові 
послуги із 
стратегічного аналізу 
(діагностування) та 
прогнозування. 

Лекція.  
 

Тема 2.  
Організація процесу 
стратегічного бізнес-
консалтингу. 
Практичне заняття. 

2 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
     2 

   

5.  09.03. – 
15.03.20
20 

Тема 4. 
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
корпоративної 
стратегії. 
Портфельний аналіз 
бізнес-організації. 

Лекція. 
 

Тема 3.  
Консалтингові 
послуги із 
стратегічного аналізу 
(діагностування) та 
прогнозування. 
Практичне заняття. 

2 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
2 
 

   

6.  16.03. -
22.03.20
20 

Тема 4. 
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
корпоративної 
стратегії. 
Портфельний аналіз 
бізнес-організації. 

Лекція. 
 

Тема 3.  
Консалтингові 
послуги із 

2  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
2 

    
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Колокві
ум 
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стратегічного аналізу 
(діагностування) та 
прогнозування. 
Практичне заняття.  

7.  23.03. – 
29.03.20
20 

Модуль 2.  
Сучасні напрями, 
методи й технології 
стратегічного бізнес-
консалтингу 
 

Тема 5.  
Консалтингові 
послуги з 
конкурентної 
діагностики, 
розроблення та 
реалізації 
конкурентних 
(ділових) стратегій 
бізнес-організації.  

Лекція 
 

Тема 4. 
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
корпоративної 
стратегії. 
Портфельний аналіз 
бізнес-організації. 
Практичне заняття  

 
 
 
 
 
 
2 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

2 

  
 
 
 
 
 

 

8.  30.03. -
05.04.20
20 

Тема 6.  
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
функціональних 
стратегій бізнес-
організації.  

Лекція. 
 

Тема 4. 
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
корпоративної 
стратегії. 
Портфельний аналіз 
бізнес-організації. 
Практичне заняття  

2  
 
 
 
 
 
 
 
 
2 

   

9.  06.04. – 
12.04.20
20 

Тема 6.  
Консалтингові 
послуги з розроблення 

 
2 
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та реалізації 
функціональних 
стратегій бізнес-
організації.  

Лекція. 
 

Тема 5.  
Консалтингові 
послуги з 
конкурентної 
діагностики, 
розроблення та 
реалізації 
конкурентних 
(ділових) стратегій 
бізнес-організації.  
Практичне заняття 

 
 
 
 
 
 
2 
 
 
 
 

10.  13.04. – 
19.04.20
20 

Тема 7.  
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
інноваційної стратегії 
бізнес-організації. 
Цифрова стратегія 
фірми. 

Лекція. 
 

Тема 5.  
Консалтингові 
послуги з 
конкурентної 
діагностики, 
розроблення та 
реалізації 
конкурентних 
(ділових) стратегій 
бізнес-організації.  
Практичне заняття 

2  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
2 
 
 

       

   
 
 

11.  20.04. – 
26.04.20
20 

Тема 6.  
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
функціональних 
стратегій бізнес-
організації.  
Практичне заняття 

 4 
 

   
 
 
 
 
 
 
 

12.  27.04. -
03.05.20
20 

Тема 6.  
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
функціональних 
стратегій бізнес-

       2 
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організації.  
Практичне заняття 

 
Тема 7.  

Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
інноваційної стратегії 
бізнес-організації. 
Цифрова стратегія 
фірми. 
Практичне заняття 

 
 
 
    2 

13.  06.05. – 
10.05.20
20 

Тема 7.  
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
інноваційної стратегії 
бізнес-організації. 
Цифрова стратегія 
фірми. 
Практичне заняття 

 
Тема 8.  

Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
корпоративної 
правової стратегії 
фірми. 
Практичне заняття 

 

       2 
 
 
 
 
 
 
 
      
 
 2 

   
 
 
 
 
 
 
 

Колокві
ум 

14.        Іспит 
 

                                   2.2. Фінансово-правовий факультет 
(заочна форма навчання) 
2-й семестр 2019/2020 н.р. 

 
лекції –  8 годин; 
практичні заняття –  10  годин; 
консультації – годин. 

№ 
п/п 

Календа
рні 

строки 

Модуль №. Назва 
/Тема лекції, 

практичного заняття, 
консультації 

Аудиторні заняття 
/контактні/ 

(кількість годин) 

Форми 
та засоби 
поточног

о та 
підсумко

вого 
контрол

ю 

Лек
ції 

Практич
ні 

заняття 

Консуль
тації 

(групові/
індивіду
альні) 

Інші 
види 
занят

ь 

1. Березень
-квітень 

Оглядові лекції  
 

8     
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2020 р. Тема 1-2. 
Стратегічний бізнес-
консалтинг як наука, 
професійна діяльність 
та бізнес-індустрія. 
Організація процесу 
стратегічного бізнес-
консалтингу. 
 
Тема 3. 
Консалтингові 
послуги із 
стратегічного аналізу 
(діагностування) та 
прогнозування. 
 
Тема 4. 
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
корпоративної 
стратегії. 
Портфельний аналіз 
бізнес-організації 
 
Тема 5.  
Консалтингові 
послуги з 
конкурентної 
діагностики, 
розроблення та 
реалізації 
конкурентних 
(ділових) стратегій 
бізнес-організації.  

2. Березень
-квітень 
2020 р. 

Тема 1-2. 
Стратегічний бізнес-
консалтинг як наука, 
професійна діяльність 
та бізнес-індустрія. 
Організація процесу 
стратегічного бізнес-
консалтингу. 
Практичне заняття 
 
Тема 4. 
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
корпоративної 
стратегії. 
Портфельний аналіз 

 2 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
2 
 
 
 
 
 
 

  іспит 
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бізнес-організації. 
Практичне заняття 
 
Тема 5.  
Консалтингові 
послуги з 
конкурентної 
діагностики, 
розроблення та 
реалізації 
конкурентних 
(ділових) стратегій 
бізнес-організації. 
Практичне заняття 
 
Тема 6.  
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
функціональних 
стратегій бізнес-
організації.  
Практичне заняття  
 
Тема 7.  
Консалтингові 
послуги з розроблення 
та реалізації 
інноваційної стратегії 
бізнес-організації. 
Цифрова стратегія 
фірми. 
Практичне заняття 

 
 
 
2 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
2 
 
 
 
 
 
 
 
 
2 

 

3. ДИДАКТИЧНІ ПРИНЦИПИ, ІННОВАЦІЙНІ ТЕХНОЛОГІЇ ТА 

ІНТЕРАКТИВНІ МЕТОДИ ВИКЛАДАННЯ 

3.1. Викладання навчальної дисципліни «Стратегічний бізнес-

консалтинг» здійснюється відповідно до принципів дидактики, а саме: 

– використання компетентнісного підходу в навчанні; 

– орієнтація на результати навчання; 

– модуляризація навчання; 

– використання трансферно-накопичувальної системи кредитів; 

– застосування лінійної системи побудови навчальної програми 

дисципліни; 
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– принцип єдності теоретичної і практичної підготовки студентів; 

– принцип професійної спрямованості; 

– принцип єдності наукової і навчальної діяльності викладачів 

кафедри; 

– принцип науковості; 

– принцип доступності; 

– принцип систематичності; 

– принцип виховання; 

– принцип індивідуалізації; 

– принцип наочності; 

– принцип свідомості і активності; 

– академічна свобода учасників освітнього процесу; 

– мотиваційне забезпечення освітньої діяльності; 

– принцип партнерства; 

– демократизація і гуманізація педагогічного процесу. 

 

3.2. У навчальному процесі використовуються інноваційні освітні 

технології: 

технологія модульно-блочного навчання – реалізується викладанням 

науково-методичного матеріалу двома логічно завершеними модулями, з  

систематичним наданням студентам консультацій, організацією самостійної 

навчально-пошукової діяльності студентів, поточним контролем рівня знань 

та оцінкою успішності; 

інтерактивні технології – передбачають  співробітництво студентів 

(взаємонавчання) у процесі опрацювання дискусійних питань: із проблем 

переходу до цифрових  бізнес-моделей, розроблення цифрових і онлайн 

стратегій організацій; проведення форсайт-досліджень і використання їх 

результатів у роботі бізнес-консультантів; а також у формі ділових ігор 

«Юридична діагностика фірми» та «Розроблення корпоративної правової 

стратегії», спрямованих на формування вмінь та навичок майбутнього бізнес- 
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консультанта використовувати основні юридичні інструменти реалізації 

правової стратегії;  

мережеві технології – передбачають проведення інтерактивних занять 

зі студентами, а також усіма бажаючими вивчати проблеми стратегування та 

стратегічного бізнес-консалтингу онлайн: Facebook-лекторіум і  Facebook-

тренінг; 

технологія навчання як дослідження – застосовується при написанні 

наукових доповідей, тез виступів на наукових конференціях, наукових статей 

та ін.; спрямовується на формування умінь, навичок і здібностей, необхідних 

для дослідницької діяльності, безперервного навчання та самоосвіти; 

технологія формування творчої особистості – базується на насиченні 

навчального процесу різноманітними творчими завданнями: опрацюванням 

кейсів  та аналітичних завдань,  побудовою порівняльних таблиць та матриць 

стратегічного аналізу тощо; сприяє розвитку універсального теоретичного 

мислення та креативних здібностей. 

 

3.3. У навчальному процесі застосовуються інтерактивні методи 

навчання: евристична бесіда, метод Сократа, групова дискусія, кейс-метод, 

рольові/ділові ігри, «круглий стіл», «прес-конференція», «мозковий штурм», 

майстер-класи консультантів-практиків.  

 

4. МЕТОДИ ПЕДАГОГІЧНОГО КОНТРОЛЮ 

Для оцінювання навчальних досягнень студентів використовуються: 
1. Традиційні методи: 

– методи усного контролю: усне опитування; диспут (групова 

дискусія); моделювання та аналіз ситуаційних завдань; підготовка усних 

доповідей; колоквіум, іспит; 

– методи письмового контролю: розв’язання тестових завдань, 

практичних завдань і задач; підготовка та захист есе або рефератів за 

ініціативою студента; підготовка та захист експертних висновків із 
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проблемних питань. 

2. Інноваційні методи: ділові або рольові ігри; аналіз і захист кейсів; 

захист портфоліо; peer review; рейтингування освітніх досягнень студентів; 

Facebook лекторіум; Facebook тренінг. 

3. Методи самоконтролю: самооцінка студента за питаннями для 

самоконтролю.  

 

5. ШКАЛА ПІДСУМКОВОЇ ОЦІНКИ ЗНАНЬ СТУДЕНТІВ 

Підсумкова оцінка з навчальної дисципліни виставляється в залікову 

книжку відповідно до такої шкали: 
Оцінка 
за шкалою 
ECTS 

Визначення Оцінка  
за національною 
шкалою 

Оцінка 
за 100- бальною 
шкалою, що 
використовується 
в НЮУ 

А Відмінно – відмінне виконання, 
лише з незначною кількістю 
помилок 

5 
 
 

90 – 100 
В Дуже добре – вище середнього 

рівня з кількома помилками 
4 

 
80 – 89 

С Добре – у цілому правильна 
робота з певною кількістю 
незначних помилок 

 
75 – 79 

D Задовільно – непогано, але зі 
значною кількістю недоліків 3 

 
70 – 74 

Е Достатньо – виконання 
задовольняє мінімальні критерії 

 
60 – 69 

FX Незадовільно – потрібно 
попрацювати перед тим, як 
перескладати 2 

 
 

35 – 59 
F Незадовільно – необхідна 

серйозна подальша робота, 
обов’язковий повторний курс 

 
 

0 – 34 
 

6. НАВЧАЛЬНО-МЕТОДИЧНЕ ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ НАВЧАЛЬНОЇ 

ДИСЦИПЛІНИ 

Плани практичних занять і завдання для самостійної  

роботи з навчальної дисципліни «Стратегічний бізнес-консалтинг» для 

студентів другого (магістерського) рівня вищої освіти галузі знань 05 

«Соціальні та поведінкові науки» спеціальності 051 «Економіка» 
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спеціалізації «Бізнес-консалтинг» денної форми навчання / уклад. Л. С. 

Шевченко. Харків: Нац. юрид. ун-т ім. Ярослава Мудрого, 2019. 73 с. 

Плани практичних занять і завдання для самостійної  

роботи з навчальної дисципліни «Стратегічний бізнес-консалтинг» для 

студентів другого (магістерського) рівня вищої освіти галузі знань 05 

«Соціальні та поведінкові науки» спеціальності 051 «Економіка» 

спеціалізації «Бізнес-консалтинг» заочної форми навчання / уклад. Л. С. 

Шевченко. Харків: Нац. юрид. ун-т ім. Ярослава Мудрого, 2019. 73 с. 

Програма навчальної дисципліни «Стратегічний бізнес-консалтинг» 

для студентів другого (магістерського) освітньо-кваліфікаційного рівня 

галузі знань 05 «Соціальні та поведінкові науки» спеціальності 051 

«Економіка» спеціалізації «Бізнес-консалтинг» фінансово-правового 

факультету / розроб. Л. С. Шевченко. Харків:  Нац. юрид. ун-т ім. Ярослава 

Мудрого, 2018. 54 с. 

Силабус навчальної дисципліни «Стратегічний бізнес-консалтинг» для 

студентів другого (магістерського) освітньо-кваліфікаційного рівня галузі 

знань 05 «Соціальні та поведінкові науки» спеціальності 051 «Економіка» 

спеціалізації «Бізнес-консалтинг» фінансово-правового факультету / розроб. 

Л. С. Шевченко. Харків: Нац. юрид. ун-т ім. Ярослава Мудрого, 2018. 26 с. 

Стратегічний бізнес-консалтинг. Індивідуальна робота студентів 

другого (магістерського) рівня вищої освіти галузі знань 05 «Соціальні та 

поведінкові науки» спеціальності 051 «Економіка» спеціалізації «Бізнес-

консалтинг» денної і заочної форм навчання / розроб. Л. С. Шевченко. 

Харків: Нац. юрид. ун-т ім. Ярослава Мудрого, 2019. 23 с. 

Стратегічний бізнес-консалтинг. Кейси для студентів другого 

(магістерського) рівня вищої освіти галузі знань 05 «Соціальні та поведінкові 

науки» спеціальності 051 «Економіка» спеціалізації «Бізнес-консалтинг» 

денної і заочної форм навчання / розроб. Л. С. Шевченко. Харків: Нац. юрид. 

ун-т ім. Ярослава Мудрого, 2019. 28 с. 

Стратегічний бізнес-консалтинг. Тести для студентів другого 



 18 

(магістерського) рівня вищої освіти галузі знань 05 «Соціальні та поведінкові 

науки» спеціальності 051 «Економіка» спеціалізації «Бізнес-консалтинг» 

денної і заочної форм навчання / розроб. Л. С. Шевченко. Харків: Нац. юрид. 

ун-т ім. Ярослава Мудрого, 2019. 42 с. 

Шевченко Л. С. Бізнес-стратегії розвитку фірми: Facebook лекторіум. 

Бізнес-практикум для студентів магістратури з навчальної дисципліни 

«Стратегічний бізнес-консалтинг», 04-15 лютого, 2019 р. Харків: Нац. юрид. 

ун-т ім. Ярослава Мудрого, 2019. 30 с. URL: 

https://www.facebook.com/groups/701530796898235/. 

Шевченко Л. С. LAW & MANAGEMENT: Facebook  тренінг для 

студентів магістратури, 28 лютого – 03 березня 2019 р. Харків: Нац. юрид. 

ун-т ім. Ярослава Мудрого, 2019. 13 с. URL: 

https://www.facebook.com/groups/701530796898235/. 

Шевченко Л. С. Соціальний контекст ведення бізнесу в ХХІ столітті: 

Facebook лекторіум. Бізнес-практикум для студентів магістратури з 

навчальної дисципліни «Стратегічний бізнес-консалтинг», 26–31 жовтня, 

2019 р. Харків: Нац. юрид. університет імені Ярослава Мудрого, 2019. 16 с. 

URL: https://www.facebook.com/groups/701530796898235/. 

Шевченко Л. С. Стратегічний бізнес-консалтинг: навчальний посібник. 

Харків: Право, 2019. 302 с. 

Шевченко Л. С. Стратегічний інноваційний менеджмент: навчальний 

посібник. Харків: Нац. юрид. ун-т ім. Ярослава Мудрого, 2019. 155 с. 

 
7. ІНФОРМАЦІЙНЕ ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ 

Основна література 

Нормативно-правові акти: 

Конституція України. Відомості Верховної Ради України. 1996. № 30. 

Ст. 141. Дата оновлення: 07.02.2019. URL: 

https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/254%D0%BA/96-%D0%B2%D1%80  (дата 

звернення: 03.09.2019). 

https://www.facebook.com/groups/701530796898235/
https://www.facebook.com/groups/701530796898235/
https://www.facebook.com/groups/701530796898235/
https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/254%D0%BA/96-%D0%B2%D1%80
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Господарський кодекс України від 16. 01. 2003 р. № 436-IV. Відомості 

Верховної Ради України. 2003. № №18 -22. Ст. 144. Дата оновлення: 06.01. 

2018. URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/436-15/card6 (дата звернення: 

03.09.2019). 

Цивільний кодекс України від 16.01.2003 р. № 435-IV. Відомості 

Верховної Ради України. 2003. №№ 40-44. Ст. 356. Дата оновлення: 28.02. 

2019. URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/435-15  (дата звернення: 

03.09.2019). 

Про захист від недобросовісної конкуренції: Закон України від 

07.06.1996   № 236/96-ВР.  Відомості Верховної ради. 1996. № 36. Ст. 164. 

Дата оновлення: 12.11.2015. URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/236/96-

%D0%B2%D1%80 (дата звернення: 03.09.2019). 

Про захист економічної конкуренції: Закон України від 11.01.2001 № 

2210-ІІІ. Відомості Верховної Ради України. 2001. № 12. Ст. 64. Дата 

оновлення: 19.09.2019. URL: https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/2210-14 (дата 

звернення: 03.09.2019). 

Про інвестиційну діяльність: Закон України від 18.09.1991 № 1560-XII. 
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